
Potrzeba 
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Szybki przegląd 
 
Czy określiliśmy potrzeby użytkownika, tak samo jak on by określił?  

 
 
 

 

 

Użytkownicy nie sądzą, że 
tego potrzebują, czekają 

aż inni użytkownicy ich do 
tego przekonają. 

 

Użytkownicy nie czują 

potrzeby, ale zdają sobie 

sprawę z potrzeby, jak 

tylko zobaczą naszą 

koncepcję.

Użytkownicy domagają się 

naszego produktu.  Z 

pewnością będą 

przychodzić z otwartym 

portfelem i wołać 

"Dlaczego to trwało tak 

długo!". 
 

 
 
 
 
 

Użytkownik ma realne zapotrzebowanie. Produkt/usługa jest "potrzebą posiadania", a nie 
po prostu kategorią "dobrze byłoby to mieć". 
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

 

Klient zdał sobie sprawę z potrzeby, uprzednie przekonywanie go nie jest konieczne.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Potrzeba nie jest zaspokajana w inny sposób lub innymi produktami/usługami.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Potrzeba jest stała lub długotrwała.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ
 

Klient jest skłonny zapłacić.  
 

STOP 

 

 
 

UWAŻAJ              IDŹ 
 

Prowadzimy rozmowy z potencjalnymi, zainteresowanymi klientami.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 



Rozwiązanie 
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Szybki przegląd 
Czy stworzyliśmy koncepcję przyjazną użytkownikowi? Czy użytkownicy 
rozumieją koncepcję? Czy użytkownicy chcą zawracać sobie głowę podczas 
użycia?  

 
Trudne do zrozumienia; 

trochę czasu potrzeba na 

szkolenie celem 

przyzwyczajenia się. 

Użytkownik musi 

radykalnie zmienić stare 

nawyki i ustalić nowe. 

 

Nowość dla użytkownika. 

Niezbędne jest krótkie 

szkolenie i instrukcja 

oraz niewielkie zmiany 

nawyków. 

 

 

Bardzo przyjazne dla 

użytkownika. Łatwe do 

zrozumienia i użycia. 

 
 

 

Nasza koncepcja jest w całkowitej harmonii z potrzebami użytkowników.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Nasze rozwiązanie stanowi wymowny sposób rozwiązania problemów użytkowników.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Użytkownik stwierdza, że nasze rozwiązanie możliwe do zaakceptowania, nie waha się.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Użytkownik natychmiast rozumie koncepcję.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Użytkownicy bez trudu są w stanie używać i i korzystać z koncepcji.  

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Sprawdziliśmy koncepcję na użytkownikach, którą mogli ocenić wzrokowo 

(np. model, prototyp, wizualizacja).   
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 



Model biznesowy  
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Szybki przegląd 
 
Czy model biznesowy jest przejrzysty i motywujący?  

 
 

 

 
 

Trudne do zrozumienia. 

Pierwszy zakup to trudna 

decyzja. 

 
 

Model ceny zrozumiały po 

krótkim wyjaśnieniu.  

Akceptowalne dla 

użytkowników. 

 

 

Przejrzysty model ceny 

wydaje się sprawiedliwy  

i motywuje. 
 

 
 
 
 
 

Model biznesowy motywuje do pierwszego zakupu.  
 

STOP UWAŻAJ               IDŹ 
 

 

Wartość jest jasna w momencie sprzedaży dla płatnika.  
 

 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

Model biznesowy wydaje się być 
sprawiedliwy.  

 

STOP 

 

 
 
UWAŻAJ               IDŹ 

 

 

Model biznesowy generuje długoterminowe zyski.  
 

STOP UWAŻAJ               IDŹ 
 
 

Płatnicy rozumieją model biznesowy.  
 

STOP UWAŻAJ               IDŹ
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Szybki przegląd 
 
Czy posiadana sprawdzona koncepcja może być zabezpieczona przed konkurencją?  

 
 

 
 

Koncepcję łatwo 

skopiować, nie możemy 

uniemożliwić innym 

skopiowania. Mogą 

pojawić się na rynku przed 

nami. 

 

Inni mogą zrobić coś 

podobnego, ale możemy 

uzyskać pewną ochronę 

przed pierwszeństwem 

konkurencji. 

 

Wszystko jest 

przetestowane i działa, 

zabezpieczyliśmy 

koncepcję, dlatego też 

kopiowanie jest trudne lub 

niemożliwe. 
 

 
 
 
 

Produkt/usługa jest technicznie wykonalna.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

 

Produkt/usługa jest gotowa do sprzedaży i marketingu w odpowiednim czasie.  
 

 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

 
Produkt działa pod względem 
technicznym.  
    

STOP 

 

 
 
UWAŻAJ              IDŹ 

 

 

Produkt/usługa może być chroniona patentem lub innym rodzajem prawa własności 
intelektualnej.  

STOP              UWAŻAJ      IDŹ 
 

STOP UWAŻAJ             IDŹ 
 
 
 
 
 

STOP  
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Szybki przegląd 
Czy znaleźliśmy miejsce, w którym będziemy przebywać z daleka od konkurencji? 
Czy zostaniemy zmiażdżeni jak mucha?  

 
 

 

Podejmujemy ciężką 

i krwawą bitwę  

z konkurentami 

posiadającymi podobną 

koncepcję. 

Jesteśmy nieco inni i nie 

stanowimy bezpośredniego 

zagrożenia dla nikogo, więc 

prawdopodobnie 

konkurencja zostawi dla 

nas miejsce na rynku. 

 

Posiadamy określoną 

pozycję na rynku, nie 

zagrożoną przez innych, 

która nie stanowi 

wyzwania dla nikogo. 
 

 

 

 

Jesteśmy wyjątkowi w porównaniu do konkurencji.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 
 

Nasza koncepcja ma wyraźnie określoną pozycję na rynku.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 
 

Znaleźliśmy niszę, której konkurenci nie podejmują się. 
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 

 
Wiemy, jakiej reakcji oczekują konkurenci.  

 

 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

 
Potrafimy przeciwdziałać najbardziej prawdopodobnej reakcji konkurentów.  

 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
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Szybki przegląd 
Jesteśmy uzależnieni od wielu partnerów?  Czy partnerzy chcą współpracować? 

 
 
 

Jesteśmy mocno zależni 

od kilku partnerów, 

niektórzy z nich 

prawdopodobnie 

zrezygnują z nas. 

 

Potrzebujemy kilku 

partnerów, ale niektórzy  

z nich mogą być 

sceptycznie nastawieni. 

 

Jesteśmy zależni tylko od 

kilku partnerów, którzy  

z pewnością będą chętnie 

współpracować. 
 
 
 
 
 
 
 
 

Mamy dostęp do partnerów w zakresie rozwoju technicznego i projektowania.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

 

Wymagani dostawcy będą chętnie z nami współpracować.  
 

STOP UWAŻAJ             IDŹ 
 
 

Możemy stworzyć partnerstwo strategiczne.  
 

STOP UWAŻAJ              IDŹ 
 

 
 
 
 

STOP UWAŻAJ             IDŹ 
 
 
 
 
 

STOP UWAŻAJ 

WAŻAJ             
IDŹ 



Możliwość 
realizacji 
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Szybki przegląd 
Czy nasz projekt jest możliwy do realizacji?  

 
 

 
 

Nie możemy zrealizować 

projektu z naszych 

własnych zasobów. 

Potrzebujemy dużej 

podaży pieniędzy, czasu  

i umiejętności. 

Jesteśmy w stanie wykonać 

większość z naszych 

własnych środków 

pieniężnych, ale 

potrzebujemy również 

środków w niektórych 

obszarach. 

 

 

Możemy działać we 

własnym zakresie już teraz 

i być gotowi na czas. 

 

 
 
 

Z technicznego punktu widzenia projekt jest to możliwy do realizacji przez istniejące zespoły.  
 
            STOP             UWAŻAJ      IDŹ

STOP  
 

Projekt jest wykonalny z finansowego punktu widzenia naszej aktualnej sytuacji finansowej.  
 

STOP                           UWAŻAJ      IDŹ

Projekt jest wykonalny w rozsądnym terminie.  
 

STOP UWAŻAJ IDŹ 
 
 

Projekt jest możliwy do wykonania w zakresie umiejętności obecnego zespołu.  
 

STOP UWAŻAJ IDŹ 
 

 
 

Możemy uzyskać dodatkowe, wymagane zasoby (pieniądze, wiedza, czas, partnerzy itp.).   
 

STOP         UWAŻAJ         IDŹ 

 


